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~ PROFESIONALIZACION - Re-acciona

Relanzamento comercial

En que consiste?

Aumenta as vendas co cambio que precisa a tua estrutura comercial
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Novos formatos Informacion de Planificacion e Novas oportunidades Captacion de
de presentacion mercado organizacion comercial en distintos mercados novos clientes

Elabora e executa un proceso de comercializacion orientado 6 clientee a
dinamizacion da marca

Férmula Re-acciona

Melloras medibles e Titorizacion
resultados tanxibles constante

Implicacion da empresa Acompanamento
no desenvolvemento do proxecto na execucion

Orientado a aprendizaxe
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Relanzamento comercial

METODOLOXIA
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Colaboracién e ) N RoadM Al
L.GETMELEED Asesoramento practico, oadMap analise

caracteristicas de cada in situ, con implicacion

Desenvolvemento de
competencias e

da situacion comercial
do conecemento entre . ] da empresa e deseino
empresa e orientada a de todo o equipo .
aempresa e a : da estratexia
resultados comercial .
consultora comercial adecuada

transferencia efectiva Seguimento, avaliacion
dos resultados e

fomento do traballo en .. :
adaptacion continua

equipo

O servizo desevdélvese 6 longo das seguintes etapas e comprende aproximadamente unha duracion de 16 semanas
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Relanzamento comercial

Que accions se contemplan?

SERVIZO MODULAR: ADAPTADO AS NECESIDADES DA TUA EMPRESA

Unha vez analizada a situacion, acordase coa empresa participante a posta en marcha de accions como as seguintes:
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wT Analise de mercado Benchmarking Creacion ou redeseno '%' Axendas comerciais
competitivo de formatos comerciais ===

Estudo de satisfaccion % % % Establecemento
de clientes == programa de
fidelizacion de clientes
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Estudo de incentivos a @ Unificacion da
. - | /A i
SR clientes / prescritores QSUD mensaxe de marketing

online-offline

Prioriza as accions de maior impacto para a tua empresa, identifica e desenvolve unha

estratexia que permita xerar resultados a curto prazo xunto co teu axente colaborador
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Relanzamiento comercial

Que beneficios obten a PEME?

Re-acciona

A posta en marcha deste servizo pretende alcanzar os seguintes resultados

Novos clientes

Contacto con clientes
potenciais

Posicionamiento de marca

Comunicar dun modo efectivo o
que representa a empresa con
coherencia e honestidad

MAIS INFORMACION

Andrés Candelon

e 072 237 482
M andres@exportrends.com

Oportunidades

O argumentario comercial
permitira obter mellores
resultados

Maiores resultados

Eficiencia e indicadores
que permiten ver o logro
do obxetivo

Axentes colaboradores

... Pisa

Linas de negocio adaptadas

Adaptacion do modelo as
demandas actuais

Novos mercados

Priorizacion de mercados

Aurora Gomez

, 66128 10 70
N aurora@pisapdi.com

SERVIZO COFINANCIADO,
HAY UNHA TARIFA PARATI.

O TEV ITINERARIO DE MELLORA
COMPETITIVA NON TERMINA AQUIL.

Descobre o resto de servizos de
dixitalizacion, innovacion, estratexia
e profesionalizacion!
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