


PREPARACIÓN PARA A TRANSMISIÓN OU ADQUISICIÓN DE UNIDADES PRODUCTIVAS

En que 
consiste?

O servizo consiste na realización dunha análise de
unidade produtiva, rama de actividade ou negocio
obxecto de adquisición ou transmisión, detectando
os riscos e continxencias latentes e determinando
o seu potencial valor de mercado.

Acompañarémosvos durante todo o 
servizo, co obxectivo de alcanzar 
obxectivos concretos e tanxibles.

Casares 
Asesores y 
Abogados

Adquirente

Transmitente

Con asesoramiento na elaboración dos contratos e
documentos con trascendencia xurídica, para
completar o proceso.
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Como se 
desenvolve?

Metodoloxía probada de planificación, seguimento e control que permita unha xestión eficiente:

Planificación Organización

Comunicación Seguimento

Definición de obxectivos específicos, partindo dun
diagnóstico xeral da situación actual

Comunicación, difusión e coñecemento dos 
proxectos e a súa implementación. 

Elaboración dun cronograma e plan de 
traballo, así como definición dun mecanismo 

de coordinación adaptado á entidade

Sistema da avaliación dos resultados e o seu
impacto, tanto previos como posteriores á 

súa implementación. Identificación de 
desviacións e proposta de axustes.
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Que accións
contémplanse?

ACCIONES ANALÍTICAS 
Estudo da situación económico-financeira actual da 
unidade productiva cunha previsión futura da súa

actividade.

ACCIONS FORMATIVAS
Transmisión de coñocementos co el obxetivo de 

mellorar a calidade da toma de decisións.

ACCIONES EJECUTIVAS
Realización de informes de valoración da unidade
productiva e acompañamento constante durante 

todo o proceso.

Trátase dun servizo modular adaptado ás necesidades e características das sociedades, no cal se abordarán as seguintes fases: 

Formación inicial
Análisis de Rama de 

Actividade ou
negocio

Due Diligence e
Informe de Revisión

Informe de 
recomendacións e 

Informe de 
valoración

Negociación e 
redacción dos termos 

contractuais do 
acordo

Avaliación dos 
resultados obtidos

Sistema de apoio y 
/ou procura de 

potenciais
operadores 
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Que obxectivos obtéñense?

Valoración dun experto independente con informes de valoración e de 
recomendación

Coñecemento de posibles continxencias e potencialidades

Identificación de potenciais operadores interesados

Negociación e redacción dos termos contractuais

Apoio na escalabilidade das empresas galegas




